
 

  

 

Studentische Aushilfskräfte (m/w/d) 

First-Level-Support auf der Agritechnica  

09. - 15. November 2025 

Vollzeit (ca. 10 Tage insgesamt)  

 
 
Wir suchen souveräne, kommunikationsstarke und technisch versierte Persönlichkeiten zur 
Unterstützung unseres Teams auf der Agritechnica 2025. Erleben Sie unseren Spirit und sammeln 
Sie wertvolle Erfahrungen in der Praxis. 

Ihre Aufgaben: 

• First-Level-Support, d. h. erster Ansprechpartner für Kunden an unserem Messestand 
• Unterstützung des Teams im täglichen Messeablauf 

Ihr Profil: 

• Laufendes Studium mit landwirtschaftlichem oder technischem Schwerpunkt 
(Agrarwissenschaften/Agrartechnik/Maschinenbau etc.) 

• Erste Erfahrung im Umgang mit modernen Land- & Kommunalmaschinen 
• Überzeugendes, positives Auftreten 
• Freude daran, mit Menschen in Kontakt zu treten 
• Gute Deutsch- und Englisch-Kenntnisse, weitere Fremdsprachenkenntnisse von Vorteil 

Was wir bieten: 

• Zusammenarbeit in einem motivierten Team auf der weltgrößten Messe für Landtechnik 
• Leistungsgerechte Entlohnung 
• Grundlagen-Produktschulung im KUBOTA-Zentrum Rodgau 
 

Werden Sie ein Teil der       – Familie, wir freuen uns auf Sie! 

Bei Interesse senden Sie Ihren CV bitte an: 
Julia.Lippmann@kubota.com             

 

mailto:Julia.Lippmann@kubota.com


 

  

 

Praktikant Marketing (m/w/d) 

für Traktoren, Rasen- und Grundstückspflegemaschinen 

Vollzeit ab Herbst 2025  

 
 
Wir suchen eine kreative, organisations- sowie kommunikationsstarke Persönlichkeit zur 
Unterstützung unserer Marketingabteilung. Es erwarten Sie engagierte und motivierte KollegInnen 
mit viel Freude an der Arbeit. Bereichern Sie dieses Team und sammeln Sie wertvolle Erfahrungen 
in einem internationalen Konzern. 

Ihre Aufgaben: 

• Unterstützung bei der Organisation sowie Durchführung von Messen und anderen 
Veranstaltungen (z. B. Roadshows, Produkttrainings, Jubiläumsfeiern) 

• Selbständige Umsetzung von Projekten im Bereich Marketing (z. B. Produkteinführungen, 
Leadmanagement) 

• Unterstützung im Onlinemarketing (z. B. Social Media, Contenterstellung, Foto- und 
Videoshoots) 

• Training für Vertriebspartner und Pflege von Online-Tools 

Ihr Profil: 

• Laufendes Studium 
• Landwirtschaftlicher Background oder Kenntnisse von Maschinenbau/Fahrzeugtechnik von 

Vorteil 
• Eigenverantwortliche Arbeitsweise und Freude an Gestaltung 
• Spaß an der Arbeit im Team 
• Sehr gute Kenntnisse in MS Office (Word, Excel, PowerPoint) 
• Sehr gute Deutsch- sowie gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift  
• Praktikumsdauer: mind. 4 - 6 Monate 
• Anschließende Werkstudententätigkeit möglich 
 
Was wir bieten: 

• Internationales Unternehmen mit gleichzeitig hoher lokaler Identifikation und kurzen 
Entscheidungswegen 

• Positives Betriebsklima in einem agilen, motivierten Team 
• Gute Work-Life-Balance mit flexiblen Arbeitszeiten und der Möglichkeit, mobil zu arbeiten 
• Attraktive Vergütung 
• Kostengünstiges Mittagessen 
• Interne Sportangebote 

 

Werden Sie ein Teil der       – Familie, wir freuen uns auf Sie! 

Bei Interesse senden Sie Ihren CV bitte an: 
Julia.Lippmann@kubota.com             

 

mailto:Julia.Lippmann@kubota.com


 

  

 

Praktikant Produktmanagement (m/w/d) 

für Traktoren, Rasen- und Grundstückspflegemaschinen 

Vollzeit ab sofort  

 
 
Wir suchen eine engagierte, kommunikationsstarke Persönlichkeit mit technischem Verständnis 
zur Unterstützung unserer Abteilung Produktmanagement. Es erwarten Sie engagierte und 
motivierte KollegInnen mit viel Freude an der Arbeit. Bereichern Sie dieses Team und sammeln Sie 
wertvolle Erfahrungen in einem internationalen Konzern. 

Ihre Aufgaben: 

• Unterstützung bei der Vorbereitung sowie Durchführung von Produktschulungen, Messen & 
Veranstaltungen 

• Selbständige Durchführung kleinerer Projekte 
• Mitarbeit im abwechslungsreichen Tagesgeschäft eines modernen Produktmanagementteams 
• Begleitung von Produktneueinführungen 
• Erstellung von Marktanalysen und Wettbewerbsvergleichen 
• Unterstützung bei der Durchführung von Produkttests 

Ihr Profil: 

• Laufendes Studium 
• Erfahrung im Umgang mit modernen Landmaschinen von Vorteil 
• Führerschein Klasse T wünschenswert 
• Selbständige Arbeitsweise & Eigeninitiative 
• Spaß an der Arbeit im Team 
• Sehr gute Kenntnisse in MS Office (Word, Excel, PowerPoint) 
• Sehr gute Deutsch- sowie gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift  
• Praktikumsdauer: mind. 4 - 6 Monate 
• Anschließende Werkstudententätigkeit / Verfassen einer Abschlussarbeit möglich 

Was wir bieten: 

• Internationales Unternehmen mit gleichzeitig hoher lokaler Identifikation und kurzen 
Entscheidungswegen 

• Positives Betriebsklima in einem agilen, motivierten Team 
• Gute Work-Life-Balance mit flexiblen Arbeitszeiten und der Möglichkeit, mobil zu arbeiten 
• Attraktive Vergütung 
• Kostengünstiges Mittagessen 
• Interne Sportangebote 
 

Werden Sie ein Teil der       – Familie, wir freuen uns auf Sie! 

Bei Interesse senden Sie Ihren CV bitte an: 
Julia.Lippmann@kubota.com             

 

mailto:Julia.Lippmann@kubota.com


 

  

 

Account & Business Development Manager (m/w/d) 

in unserer Abteilung Engine Sales 

Vollzeit ab sofort 
 
Willkommen in der vielseitigen Welt des Vertriebs für Motoren bei der Kubota (Deutschland) GmbH 
in Rodgau bei Frankfurt am Main. Wir suchen eine technikbegeisterte und kommunikationsstarke 
Persönlichkeit für die Betreuung unserer Kunden sowie den Ausbau länderübergreifender 
Verkaufsaktivitäten. Sie erwartet ein motiviertes Team, dessen Mitglieder sich gegenseitig mit Rat 
und Tat zur Seite stehen und Verantwortung übernehmen. 

Ihre Aufgaben: 

• Eigenverantwortliche Betreuung unserer Kunden im Bereich Verbrennungsmotoren inkl. 
Ausbau der Geschäftsbeziehungen 

• Akquise von Neukunden  
• Erstellung von Kalkulationen und Angeboten unter Berücksichtigung geltender internationaler 

Lieferbedingungen 
• Vorbereitung, Durchführung & Abschluss von Preis- sowie Vertragsverhandlungen 
• Projektmanagement in Zusammenarbeit mit Kunden sowie internen Fachabteilungen, auch 

auf internationaler Ebene 
• Intensivierung der Verkaufsaktivitäten in verschiedenen europäischen Vertriebsregionen 
• Mitentwicklung von länderspezifischen Vertriebsstrategien 
 
Ihr Profil:  

 
• Abgeschlossenes Studium im Bereich Maschinenbau / Wirtschaftsingenieurswesen oder in 

einer vergleichbaren Studienrichtung bzw. abgeschlossene technische Ausbildung  
• Erste Berufserfahrung wünschenswert  
• Kenntnisse im Bereich Verbrennungsmotoren sind ein Plus  
• Freude an der Arbeit mit sich stetig wandelnden Produktgruppen und Technologien  
• Teamplayer & Kommunikationstalent 
• Belastbarkeit, Stressresilienz & Bereitschaft zum Reisen 
• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse 
• Sicherer Umgang mit MS Office-Anwendungen, SAP-Kenntnisse sind von Vorteil 
 
Was wir bieten: 

• Internationales Unternehmen mit gleichzeitig hoher lokaler Identifikation und kurzen 
Entscheidungswegen 

• Positives Betriebsklima in einem agilen, motivierten Team 
• Gute Work-Life-Balance mit 30 Tagen Urlaub, flexiblen Arbeitszeiten und der Möglichkeit, 

mobil zu arbeiten 
• Attraktives Gehaltspaket inkl. Urlaubs- und Weihnachtsgeld  
• Kostengünstiges Mittagessen 
• Interne Sportangebote 
• E-Bike-Leasing             
• Vermögenswirksame Leistungen  

 

Werden Sie ein Teil der       – Familie, wir freuen uns auf Sie!             
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