
Key Account Manager m/w/d Futtermittel/Tierhaltung, Agrar Württemberg
Max-Eyth-Straße 35, 71088 Holzgerlingen, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und
Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen,
in Ihrer Heimat und der ganzen Welt. 

Willkommen bei unseren Futtermittelspezialisten in Württemberg. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen Sie sich bei uns ein
als 

Key Account Manager m/w/d Futtermittel/Tierhaltung

Stellenbeschreibung

Ihre spannenden Aufgaben: 

Als Key Account Manager sind Sie für unsere Kunden der fachkundige Berater rund um das Thema Futtermittel. 
Sie verkaufen in Ihrem Vertriebsgebiet das BayWa-Produktsortiment.  
Mit Kreativität und Engagement pflegen Sie Ihre Kundenbeziehungen. Durch Ihre überzeugende Art, gewinnen Sie Neukunden für unser
Unternehmen und bauen so unsere Marktposition weiter aus.  
Als Key Account Manager erstellen Sie passgenaue Angebote, die Sie nachhaltig verfolgen und bearbeiten. 
Die Geschehnisse am Markt und beim Wettbewerb haben Sie stets im Blick und Sie möchten die vereinbarten Vertriebsziele erreichen. Dabei
erhalten Sie auch die Unterstützung von den Kollegen am Standort. 
Auf Messen und Veranstaltungen präsentieren Sie mit viel Begeisterung und Herz neueste Produkte. 

Qualifikationen

Das bringen Sie mit:

Sie verfügen über ein landwirtschaftliches Studium oder kaufmännische und/oder landwirtschaftliche Ausbildung oder vergleichbare
Ausbildung/Erfahrung. 
Sie sind ein leidenschaftliche Verkäufer m/w/d und haben Spaß an aktivem Kundenkontakt. 
Als Key Account Manager kennen Sie die Zielgruppe Landwirt, haben fundierte landwirtschaftliche Kenntnisse und bringen idealerweise
Erfahrung aus der Agrarbranche, Fachrichtung Futtermittel mit. 
Außerdem überzeugen Sie durch ein souveränes Auftreten, sind sehr kommunikativ und Ihre Argumente überzeugen. 
Mit Begeisterung verkaufen Sie unsere Produktpalette. 

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen: 

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team 
Einen starken kollegialen Zusammenhalt  
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können 
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung und weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder
einem Zuschuss zur Altersversorgung 
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten  
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren.  
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität 
Umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterbildung

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB). Weitere Informationen finden Sie
auch auf www.baywa.com. Für Rückfragen ist Ronja Klose gerne für Sie da: +49 (0) 7134/9150 - 181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF4593B,
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com


Key Account Manager Obst m/w/d
Raiffeisenstraße 1, 88214 Ravensburg, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa Obst GmbH & Co. KG ist führender Anbieter von deutschem Tafelobst für den Lebensmitteleinzelhandel. Mit fünf Standorten
ist BayWa der größte Einzelvermarkter für deutsches Tafelkernobst und zudem der bedeutendste Anbieter für Kernobst aus
biologischem Vertragsanbau. 

Für unseren Obst-Vertrieb in Ravensburg suchen wir ab sofort einen

Key Account Manager Obst m/w/d

Stellenbeschreibung

Ihre Aufgaben:

Sie bauen neue Kundenbeziehungen auf und entwickeln bestehende Partnerschaften weiter.
Sie betreuen unserer nationalen und europäischen Kunden aus der Lebensmittelbranche.
Zusammen mit der Vertriebsleitung entwickeln Sie neue Vertriebsstrategien wie auch Maßnahmen zur Erschließung zusätzlicher
Kundensegmente.
Sie arbeiten eng mit dem Bereich Produktion zusammen.
Sie repräsentieren das Unternehmen in der Öffentlichkeit und auf Messen.

Qualifikationen

Ihr Profil:

Eine kaufmännische Ausbildung und Erfahrung im Vertrieb sind von Vorteil - Seiteneinsteiger sind gleichermaßen willkommen.
Sie bringen Vertriebserfahrung mit, idealerweise in der Obstbranche und die Akquisition neuer Kunden ist Ihre Leidenschaft.
Sie kommunizieren mit Begeisterung und bauen aktiv Netzwerke auf.
Sie handeln lösungsorientiert und treffen eigene Entscheidungen.
Sie haben Erfahrung in der Anwendung von MS Office und CRM-Systemen, arbeiten strukturiert, gewissenhaft und können sich gut
organisieren.
Sie verfügen über verhandlungssichere Englischkenntnisse in Wort und Schrift und idealerweise noch über weitere
Fremdsprachenkenntnisse.

Zusätzliche Informationen

Wir bieten: 

Abwechslungsreiche und interessante Aufgaben in einem traditionellen Unternehmen.
Eine leistungsgerechte Vergütung und weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss bzw.
einem Zuschuss zur Altersversorgung.  
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten. 
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können.    
Attraktive Entwicklungsmöglichkeiten in einem internationalen Konzern sowie ein umfangreiches Seminarprogramm.
Mittels JobRad können wir Mitarbeitern den Bezug Ihres persönlichen „Dienstrads“ bequem und vergünstigt über die BayWa AG
anbieten.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung über unser Karriereportal unter www.baywa.com mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres
möglichen Eintrittstermins. Für Rückfragen wenden Sie sich bitte an Ronja Klose, Telefon +49 (0) 7134 9150-181. Weitere Infos finden
Sie auch unterwww.baywa-obst.de. 

BayWa Obst GmbH & Co. KG, c/o BayWa AG Bewerberservice, 
Kennziffer REF4980A, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com 

https://www.baywa.de/pflanzenbau_obst/obst/obsthandel/
http://www.baywa-obst.de/


Verkaufsberater Agrar im Außendienst m/w/d
Im Riegel 43, 73450 Neresheim, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und
Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen,
in Ihrer Heimat und der ganzen Welt.

Willkommen bei unseren Agrarspezialisten in Neresheim. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen Sie sich bei uns ein als 

Verkaufsberater Agrar im Außendienst m/w/d  

Stellenbeschreibung

Ihre spannenden Aufgaben: 

Als Verkaufsberater Agrar sind Sie für unsere Kunden der fachkundige Berater rund um das Thema Landwirtschaft. 
Sie verkaufen in Ihrem Vertriebsgebiet das umfangreiche BayWa-Produktsortiment.  
Mit Kreativität und Engagement pflegen Sie Ihre Kundenbeziehungen. Durch Ihre überzeugende Art, gewinnen Sie Neukunden für unser
Unternehmen und bauen so unsere Marktposition weiter aus.  
Als Verkaufsberater Agrar erstellen Sie passgenaue Angebote, die Sie nachhaltig verfolgen und bearbeiten. 
Die Geschehnisse am Markt und beim Wettbewerb haben Sie stets im Blick und Sie möchten die vereinbarten Vertriebsziele erreichen. Dabei
erhalten Sie auch die Unterstützung von den Kollegen am Standort. 
Auf Messen und Veranstaltungen präsentieren Sie mit viel Begeisterung und Herz neueste Agrarprodukte. 

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Sie verfügen über ein landwirtschaftliches Studium oder kaufmännische und/oder landwirtschaftliche Ausbildung oder vergleichbare
Ausbildung/Erfahrung. 
Sie sind ein leidenschaftliche Verkäufer m/w/d und haben Spaß an aktivem Kundenkontakt. 
Als Verkaufsberater Agrar kennen Sie die Zielgruppe Landwirt, haben fundierte landwirtschaftliche Kenntnisse und bringen idealerweise
Erfahrung aus der Agrarbranche mit. 
Außerdem überzeugen Sie durch ein souveränes Auftreten, sind sehr kommunikativ und Ihre Argumente überzeugen. 
Mit Begeisterung verkaufen Sie unsere landwirtschaftliche Produktpalette und Sie haben Spaß daran Ihren Arbeitstag selbstständig zu
organisieren und zu gestalten.

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen: 

Eine Top-Einarbeitung und herzliche Aufnahme im Kollegenkreis.
Abwechslungsreiche und interessante Aufgaben in einem traditionsreichen Unternehmen.
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können  
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung, die Sie durch Ihre Verkaufserfolge stetig steigern können  
Weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss bzw. einem Zuschuss zur Altersversorgung.  
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität.
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten   
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren.  

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB) inklusive Gehaltsvorstellung und
möglichem Eintrittstermin. Weitere Informationen finden Sie auch auf www.baywa.com. Für Rückfragen ist Ronja Klose gerne für Sie da: +49
(0) 7134 / 9150-181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF2703I, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com


Verkaufsberater Agrar im Innendienst m/w/d
Steinheimer Str. 9, 71691 Freiberg am Neckar, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie
und Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel
bewegen, in Ihrer Heimat und der ganzen Welt.

Willkommen bei unseren Agrarspezialisten in Freiberg am Neckar. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen Sie sich bei
uns ein als 

Verkaufsberater Agrar im Innendienst m/w/d 

Stellenbeschreibung

Ihre spannenden Aufgaben: 

Als Verkaufsberater Agrar agieren Sie für unsere Kunden als fachkundiger Berater rund um das Thema Landwirtschaft. 
Sie verkaufen professionell das umfangreiche BayWa-Produktsortiment. 
Zudem steuern Sie die Warenannahme und -ausgabe unseres Produktsortiments wie beispielsweise Getreide, Saatgut, Dünger,
Pflanzenschutz- und Futtermittel.  
Als Verkaufsberater Agrar sind Sie verantwortlich für die Disposition und Beschaffung von landwirtschaftlichen Betriebsmitteln. 
Nicht zuletzt können wir uns auch auf Sie verlassen, wenn es um die Unterstützung und aktive Mitarbeit in unserem Getreidelager geht.  

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Sie begeistern sich für Themen rund um die Landwirtschaft. Idealerweise verfügen Sie über eine kaufmännische und/ oder eine
landwirtschaftlich Ausbildung. 
Wenn Sie bereits Erfahrungen im Verkauf landwirtschaftlicher Produkte gesammelt haben, ist das perfekt. Auf jeden Fall beherrschen Sie
die MS Office Anwendungen.  
Als Verkaufsberater Agrar packen Sie gerne mit an und haben Spaß am aktiven Kundenkontakt. Unsere Kunden überzeugen Sie mit Ihrer
Persönlichkeit und den richtigen Argumenten.  
Sie sind ein Verkaufstalent und arbeiten ebenso engagiert, wie eigenverantwortlich und selbstständig. 

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:  

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team und einen starken kollegialen Zusammenhalt  
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung und weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder
einem Zuschuss zur Altersversorgung
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität 
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren
Ein umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterentwicklung
Mittels JobRad können wir Mitarbeitern den Bezug Ihres persönlichen „Dienstrads“ bequem und vergünstigt über die BayWa AG anbieten. 

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB). Weitere Informationen finden Sie
auch auf www.baywa.com. Für Rückfragen ist Ronja Klose gerne für Sie da: +49 (0) 7134/9150 - 181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF4042L,
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com


Verkaufsberater im Außendienst (m/w/d) für hochtechnisierte Anlagen in der
Milchviehhaltung
Mühlgrund 6/1, 71522 Backnang, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie
und Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel
bewegen, in Ihrer Heimat und der ganzen Welt.

Willkommen bei unseren Landtechnikspezialisten in der Region Württemberg. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen
Sie sich bei uns ein als 

Verkaufsberater im Außendienst (m/w/d) für hochtechnisierte Anlagen in der Milchviehhaltung

Stellenbeschreibung

Ihre spannenden Aufgaben: 

Als Verkaufsberater/in im Außendienst agieren Sie für unsere rinderhaltenden Kunden als fachkundiger Berater/in für hochmoderne
Melk-, Einstreu- und Fütterungstechnik.
Sie stellen in Ihrem Verkaufsgebiet einen professionellen Verkauf unseres Produktsortiments in diesen Bereichen sicher. 
Mit Kreativität und Engagement pflegen Sie Ihre Kundenbeziehungen. Durch Ihre überzeugende Art gewinnen Sie Neukunden für die
BayWa und bauen so unsere Marktposition weiter aus. 
Als Verkaufsberater/in sind Sie von der Angebotserstellung, über die Anlageninstallation bis hin zur Abwicklung der erste
Ansprechpartner. 

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Sie verfügen über eine technische und/oder kaufmännische Ausbildung, idealerweise mit Bezug zur Landwirtschaft.
Wenn Sie bereits Erfahrung im Bereich Melk-/ Kühltechnik gesammelt haben, ist das perfekt. Auf jeden Fall haben Sie einen
Führerschein der Klasse B und beherrschen die MS Office-Anwendungen. 
Als Verkaufsberater/in im Außendienst packen Sie gerne mit an und überzeugen unsere Kunden mit Ihrer Persönlichkeit. 
Sie sind ein Verkaufstalent und lassen sich gerne an Ihren Erfolgen messen. 
Dabei haben Sie Spaß Ihren Arbeitstag selbstständig zu organisieren und zu gestalten.

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:   

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team  
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können  
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung, die Sie durch Ihre Verkaufserfolge stetig steigern können  
Finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder einem Zuschuss zur Altersversorgung  
Einen starken kollegialen Zusammenhalt   
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten   
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren.  

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB) inklusive Gehaltsvorstellung und
möglichem Eintrittstermin. Weitere Informationen finden Sie auch auf www.baywa.com. Für Rückfragen ist Ronja Klose gerne für Sie da:
+49 / 7134 / 9150-181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF3987R, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com


Verkaufsberater im Außendienst m/w/d für Stallbau und Hoftechnik
Region, Oberschwaben, Württemberg, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und
Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen,
in Ihrer Heimat und der ganzen Welt. 

Willkommen bei unseren Spezialisten für Stallbau und Hoftechnik in Württemberg. Werden Sie Teil unseres BayWa Teams und bringen Sie sich
bei uns ein als 

Verkaufsberater im Außendienst m/w/d für Stallbau und Hoftechnik 

für die Region Oberschwaben

Stellenbeschreibung

Ihre spannenden Aufgaben: 

Als Verkaufsberater/in Stallbau und Hoftechnik agieren Sie für unsere Kunden als fachkundiger Berater/in für landwirtschaftliche Gebäude
und Einrichtung. 
Sie stellen in Ihrem Verkaufsgebiet einen professionellen Verkauf unseres umfangreichen Produktsortiments für Stall- und Hoftechnik sicher. 
Mit Kreativität und Engagement pflegen Sie Ihre Kundenbeziehungen. Durch Ihre überzeugende Art gewinnen Sie Neukunden für die BayWa
und bauen so unsere Marktposition weiter aus. 
Als Verkaufsberater/in sind Sie von der Angebotserstellung, über die Baustellenbetreuung bis hin zur -abwicklung der erste Ansprechpartner. 

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Sie verfügen über eine technische und/oder kaufmännische Ausbildung, idealerweise mit Bezug zur Landwirtschaft oder dem Bausektor. 
Wenn Sie bereits Erfahrung im Bereich landwirtschaftliches Bauen gesammelt haben, ist das perfekt. Auf jeden Fall haben Sie einen
Führerschein der Klasse B und beherrschen die MS Office-Anwendungen. Im Idealfall bringen Sie erste Kenntnisse im CAD Zeichnen mit. 
Als Verkaufsberater/in im Außendienst packen Sie gerne mit an und überzeugen unsere Kunden mit Ihrer Persönlichkeit. 
Sie sind ein Verkaufstalent und lassen sich gerne an Ihren Erfolgen messen. 
Dabei haben Sie Spaß Ihren Arbeitstag selbstständig zu organisieren und zu gestalten. 

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:   

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team und einen starken kollegialen Zusammenhalt. 
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können.
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung, die Sie durch Ihre Verkaufserfolge stetig steigern können.
Finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder einem Zuschuss zur Altersversorgung.   
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten  
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren.  
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität. 
Umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterbildung.

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann senden Sie Ihre Bewerbung inklusive Gehaltsvorstellung und möglichem Eintrittstermin
an jobs@baywa.com oder über unser Karriereportal www.baywa.com/karriere. Wir freuen uns darauf! Bei weiteren Fragen ist Ronja Klose gerne
für Sie da: +49 (0) 7134 - 9150-181.

BayWa AG, Bewerberservice, 
Kennziffer REF2959C, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com 

https://www.baywa.com/
mailto:bewerbermanagement@baywa.de
http://www.baywa.com/karriere
mailto:bewerbermanagement@baywa.de


Verkaufsberater Landtechnik im Außendienst m/w/d
Region, Rottweil / Herrenberg, Württemberg, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und
Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen,
in Ihrer Heimat und der ganzen Welt. 

Willkommen bei unseren Landtechnikspezialisten in Württemberg. Werden Sie Teil unseres BayWa-Teams und bringen Sie sich bei uns ein als 

Verkaufsberater Landtechnik im Außendienst m/w/d

für die Region Rottweil / Herrenberg

Stellenbeschreibung

Diese spannenden Aufgaben erwarten Sie bei uns: 

Als Verkaufsberater Landtechnik im Außendienst agieren Sie für unsere Kunden als fachkundiger Berater rund um das Thema Landtechnik. 
Sie stellen in Ihrem Verkaufsgebiet einen professionellen Verkauf unseres umfangreichen Produktsortiments sicher. 
Mit Kreativität und Engagement pflegen Sie Ihre Kundenbeziehungen. Durch Ihre überzeugende Art gewinnen Sie Neukunden für die BayWa
und bauen so unsere Marktposition weiter aus. 
Für unsere Kunden erstellen Sie passgenaue Angebote, die Sie nachhaltig verfolgen und bearbeiten. 
Die Geschehnisse am Markt und beim Wettbewerb haben Sie stets im Blick und berücksichtigen diese bei der Verfolgung Ihrer Vertriebsziele in
enger Zusammenarbeit mit Ihren Kollegen. 

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Sie verfügen über eine technische und/oder kaufmännische Ausbildung oder Studium, idealerweise mit landtechnischer Ausrichtung. 
Wenn Sie bereits Erfahrung im Landtechnikvertrieb gesammelt haben, ist das perfekt. Auf jeden Fall haben Sie einen Führerschein der Klasse
B und beherrschen die MS Office-Anwendungen. 
Als Verkaufsberater Landtechnik sind Sie sehr kommunikativ und überzeugen unsere Kunden mit Ihrer Persönlichkeit. 
Mit Begeisterung verkaufen Sie unsere Premium Landtechnik Produktpalette. 
Sie sind ein Verkaufstalent und lassen sich gerne an Ihren Erfolgen messen und haben Spaß daran, Ihren Arbeitstag selbstständig zu
organisieren und zu gestalten. 

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:  

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team 
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können 
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung, die Sie durch Ihre Verkaufserfolge stetig steigern können 
Finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder einem Zuschuss zur Altersversorgung 
Einen starken kollegialen Zusammenhalt  
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten  
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren.  
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität 
Umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterbildung

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann senden Sie Ihre Bewerbung inklusive Gehaltsvorstellung und möglichem Eintrittstermin
an jobs@baywa.com oder über unser Karriereportal www.baywa.com/karriere. Wir freuen uns darauf! Bei weiteren Fragen ist Ronja Klose gerne
für Sie da: +49 (0) 7134 - 9150-181.

BayWa AG, Bewerberservice, 
Kennziffer REF2948Y, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com 

https://www.baywa.com/
mailto:bewerbermanagement@baywa.de
http://www.baywa.com/karriere
mailto:bewerbermanagement@baywa.de


Vertriebsmitarbeiter Bewässerungstechnik m/w/d
Steinheimer Str., 71691 Freiberg am Neckar, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment Innovation &
Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und Bau.
Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen, in Ihrer
Heimat und der ganzen Welt.

Willkommen bei unseren Agrarspezialisten in Freiberg am Neckar. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen Sie sich bei uns ein als 

Vertriebsmitarbeiter Bewässerungstechnik m/w/d

für die Region Baden-Württemberg

Stellenbeschreibung

Ihre spannenden Aufgaben: 

Fachliche und persönliche Kundenbetreuung sowie proaktiver Verkauf eines modernen Produktsortiments im Bereich Mikrobewässerung im
Außen- und Innendienst
Kreativ und mit Engagement Kundenbeziehungen festigen und aufbauen
Aktive und systematische Neukundengewinnung und Kundenbindung
Marktpotentiale erkennen und diese im Verkauf umsetzen
Enge Zusammenarbeit und Abstimmung mit Disposition/Logistik
Organisation und Durchführung von regionalen Fachveranstaltungen und Verkaufsaktivitäten
Eigenverantwortliche Beratung und Verkauf von Wasserkonzepten

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Erfahrung
Umfangreiche Kenntnisse in den Bereichen Pflanzenbau/Sonderkulturen/Galabau wünschenswert
Erfahrung in der Verkaufsberatung von Vorteil
Freude am Verkauf, starke Kunden- und Verkaufsorientierung sowie systematische Arbeitsweise
Verhandlungsgeschick, Überzeugungskraft und sicheres Auftreten
Eigeninitiative, Selbstmotivation und Teamfähigkeit
MS Office-Kenntnisse
Führerschein Klasse B

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:  

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team und einen starken kollegialen Zusammenhalt.
Einen Firmenwagen, den Sie auch privat vollumfänglich nutzen können.
Einen regionalen Dienstsitz und die Möglichkeit zum mobilen Arbeiten.
Eine attraktive, tariflich geregelte Vergütung und weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss sowie einem
Zuschuss zur Altersversorgung .
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität.
Ein umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterentwicklung.
Mittels JobRad können wir Mitarbeitern den Bezug Ihres persönlichen „Dienstrads“ bequem und vergünstigt anbieten.
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren.

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB). Weitere Informationen finden Sie auch
auf www.baywa.com. Für Rückfragen ist Ronja Klose gerne für Sie da: +49 (0) 7134 9150-181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF4250O, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com


Vertriebstrainee Agrar m/w/d
Steinheimer Str., 71691 Freiberg am Neckar, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment
Innovation & Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die
Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet
Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen, in Ihrer Heimat und der ganzen Welt.

Willkommen bei unseren Agrarspezialisten in Freiberg am Neckar. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen
Sie sich bei uns ein als 

Vertriebstrainee Agrar m/w/d

Stellenbeschreibung

Ihr Traineeprogramm: 

Sie erlernen Fertigkeiten und Fähigkeiten rund um den Vertrieb unserer breiten Produktpalette und dem Ankauf von
Agrarerzeugnissen.
Sie durchlaufen unterschiedliche Stationen im Unternehmen und lernen so die Praxis kennen.
Das auf Ihre persönlichen Stärken abgestimmte Traineeprogramm dauert zwölf bis achtzehn Monate.
Begleitend erhalten Sie Seminare und Workshops zur methodischen und persönlichen Weiterentwicklung.

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Abgeschlossenes Bachelor- oder Masterstudium im Bereich Landwirtschaft oder Landwirtschaftsmeister/in, Agrartechniker/in
Freude am aktiven Kundenkontakt, Eigeninitiative, Überzeugungskraft und verkäuferisches Talent
Regionale Mobilität
Praxiserfahrungen im Agrarbereich

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:  

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team und einen starken kollegialen Zusammenhalt  
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten  
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren. 
weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder einem Zuschuss zur
Altersversorgung 
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität 
Umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterbildung 

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB) inklusive
Gehaltsvorstellung und möglichem Eintrittstermin. Weitere Informationen finden Sie auch auf www.baywa.com. Für Rückfragen
ist Ronja Klose gerne für Sie da: +49 7134 9150-181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF4780I, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com


Vertriebstrainee Agrar m/w/d
Industriestraße 3, 88499 Riedlingen, Deutschland
Vollzeit

Unternehmensbeschreibung

Die BayWa ist ein weltweit tätiger Konzern mit den Kernsegmenten Agrar, Energie und Bau sowie dem Entwicklungssegment
Innovation & Digitalisierung. Als globaler Player entwickelt sie führende Lösungen und werthaltige Projekte für die
Grundbedürfnisse Ernährung, Energie und Bau. Sitz der 1923 gegründeten Muttergesellschaft ist München. Die BayWa bietet
Ihnen Jobs voller Möglichkeiten. Hier können Sie viel bewegen, in Ihrer Heimat und der ganzen Welt.

Willkommen bei unseren Agrarspezialisten in Riedlingen. Werden Sie Teil des kollegialen BayWa-Teams und bringen Sie sich bei
uns ein als 

Vertriebstrainee Agrar m/w/d

Stellenbeschreibung

Ihr Traineeprogramm: 

Sie erlernen Fertigkeiten und Fähigkeiten rund um den Vertrieb unserer breiten Produktpalette und dem Ankauf von
Agrarerzeugnissen.
Sie durchlaufen unterschiedliche Stationen im Unternehmen und lernen so die Praxis kennen.
Das auf Ihre persönlichen Stärken abgestimmte Traineeprogramm dauert zwölf bis achtzehn Monate.
Begleitend erhalten Sie Seminare und Workshops zur methodischen und persönlichen Weiterentwicklung.

Qualifikationen

Das bringen Sie mit: 

Abgeschlossenes Bachelor- oder Masterstudium im Bereich Landwirtschaft oder Landwirtschaftsmeister/in, Agrartechniker/in
Freude am aktiven Kundenkontakt, Eigeninitiative, Überzeugungskraft und verkäuferisches Talent
Regionale Mobilität
Praxiserfahrungen im Agrarbereich

Zusätzliche Informationen

In Ihrem Job voller Möglichkeiten bieten wir Ihnen:  

Eine Top-Einarbeitung in einem klasse Team und einen starken kollegialen Zusammenhalt  
Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten und Raum zum selbständigen Arbeiten  
Durch ein Mitarbeiteraktienprogramm können Sie vom Erfolg des Unternehmens partizipieren. 
weitere finanzielle Zuschüsse, wie beispielsweise einem Kinderbetreuungszuschuss oder einem Zuschuss zur
Altersversorgung 
30 Tage Urlaub + 6 Extratage sorgen für mehr Lebensqualität 
Umfangreiches Seminarprogramm bietet jedem Mitarbeiter die Möglichkeit zur Weiterbildung 

Das klingt nach einer spannenden Aufgabe für Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung (max. 10 MB) inklusive
Gehaltsvorstellung und möglichem Eintrittstermin. Weitere Informationen finden Sie auch auf www.baywa.com. Für Rückfragen
ist Ronja Klose gerne für Sie da: +49 7134 9150-181.

BayWa AG, Bewerber Service, 
Kennziffer REF4781V, 
Stahlgruberring 8, 81829 München 
jobs@baywa.com  

https://www.baywa.com/
http://www.baywa.com/
mailto:jobs@baywa.com
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